Strategic Partnering
RNLASF-INndustry
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Head Accountmanagement Partners
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Fixed Wing and Helicopter Fleet

Royal Netherlands Air & Space Force



Business Development

Het identificeren, ontwikkelen en implementeren van strategische
samenwerkingsverbanden, het ontsluiten van nieuwe onderhouds- en
opleidingsmarkten die bijdragen aan de Lange Termijn Strategie van het
CLRS

Militaire Ondernemerschap!



RNLASF GOALS

e Readiness
« Affordability
* Flexibility

« Scalability (War time)



Fight together
Next Generation Eco System
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System Integrators
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Next Generation Eco System
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Strategisch overleg: BPA, ASC, EZK, DEF, PNB, gemeente Woensdrecht
< Bewaken strategie en branding, monitoren strategisch ontwikkeling, herijking elke 3 jaar

Strategisch

Cluster stuurgroep: BPA, ASC, vertegenwoordiging bedrijven BPA en ASC, AM&TS,
Curio, gemeente (ambtelijk), ...
+ Uitwerken strategie en branding, agenda/ prioritering, monitoring uitvoering

Tactisch

Business Civiel-Militaire Human Capital en Vastgoed, shared
Development Samenwerking innovatie facilities, infra

Gezamen Shared Duurzaam-
|IJKE Facilities heids
innovatie (bv: Paint Agenda
sporen Hangar) i

Governance Cluster

Branding
Marketing
Acquisitie

Operationeel

(indicatief)
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Vragen??



